
“年终奖还没发，银行的理财推广就

先到了。”市民张女士说，她原本的计划

是拿到年终奖后，先偿还部分房贷，再将

剩余资金存成定期存款，但接连收到的

推广让她有些心动，想看看有没有合适

的稳健型理财产品，能多赚点利息。

据了解，理性规划、稳健增值的年

终奖理财，成为越来越多市民盘活年

度盈余、筹划未来生活的财务新选

择。多家银行也推出一系列特色鲜明

的理财产品或客户活动，力争在年终

资金流动高峰期吸引客户。

交通银行以“万马奔腾‘交’好运，

年终奖好去处”为主题，针对工资卡客

户推出了一系列产品和专属活动，涵

盖存款、理财、基金、保险、贵金属等多

品类，从资产配置角度和资金赎回期

限为投资者提供专业建议。其中，年

终奖专享理财专区将稳健型产品作为

主推，交银理财灵动添利 6号新薪宝，

随时可赎，T+1天到账，近 3个月年化

收益率4.63%，有一款交银理财灵动慧

利 23号 30天持有新薪宝产品，则建议

客户一个月内不用的钱可以考虑，收

益率1.55%~2.55%。

中国银行同步发力，在手机银行

App推出了“开启新年安‘薪’计划”活

动，集中展示多款专属理财产品。

与主打理财专属产品的银行不

同，有些银行则聚焦客户年终奖存款

需求，推出一系列活动。例如，郑州银

行推出新客1万元起存的活动，年化率

从 1.60%到 1.90%不等。河南农商银

行郑州中心支行则推出定期存款活

动，1万元起存，存款期限3个月到3年

期不等，最高年利率1.75%。

除了存款和专属理财之外，工商

银行即日起至 3月 31日，推出贵金属

业务个人积存金费率优惠活动，手续

费率从0.5%优惠至0，赎回手续费费率

保持 0.5%不变，具体可咨询网点或拨

打95588进行询问。
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专
刊金融眼

银行抢抓“年终奖理财”窗口期

中低风险产品成主流，专家支招精准配置

中信银行郑州分行
落地“心连心化肥场景贷”

近日，中信银行郑州分行“心连心化肥场景贷”业务落地。该业务以场景化金

融创新为农业产业链发展注入金融活水，彰显了该行服务实体经济、做好普惠金融

大文章的责任担当。心连心集团既是保障国家粮食安全的核心力量，也是推动化

肥行业科技升级、绿色转型的领军企业，其上下游经销商的资金周转效率直接关系

到农业生产物资供应稳定性。为精准破解企业及经销商痛点，该行组建专项服务

团队，多次深入企业开展调研，深度对接，全面梳理突出问题。业务推进过程中，该

行创建“专属沟通群+实时对接+快速响应+闭环推进”工作机制，高效破解沟通壁

垒与技术适配难题，体现了中信银行“以客户为中心”的服务理念，用实际行动诠释

了金融国企的社会责任。费玉新

工商银行郑州分行
金融助力区域医疗发展

近日，工商银行郑州分行成功向新郑某综合性民营医院投放流动资金贷款，专

项用于药品采购等日常经营需求。该医院是当地规模较大的医疗机构，扎根新郑

多年，深度契合本地医疗需求与居民就医习惯，服务覆盖新郑及周边乡镇群众。长

期以来，该行与医院保持全方位业务合作，银企直连结算系统高效保障资金流转，

银企合作基础扎实稳固。下一步，该行将持续聚焦民生领域金融需求，深化银医合

作维度，优化信贷审批流程，创新专属金融产品，助力区域重点医疗机构提升服务

能级，构建更加完善、普惠的医疗卫生服务体系。李欣

金 播报

工商银行郑州分行
成功举办私行企业家活动

近日，工商银行郑州分行在“只有河南·戏剧幻城”举办“岁启华章 遇见河南”

私行企业家活动。为提升客户体验，该行精心设置活动流程，全程悉心陪同，依次

观赏《只有幻城》《曹操的麦田》等经典剧目。此次活动不仅是一次高品质的客户回

馈，更是一次深层次的价值共鸣与文化赋能。同时彰显了该行以客户为中心的服

务理念，通过文化体验搭建起与企业家客户情感联结的桥梁，在丰富服务内涵的同

时，进一步提升了工商银行私银品牌的温度。下一步，该行将积极构建多元化的非

金融生态圈，持续深化专业服务能力，全面推动私银业务高质量发展。李欣

友邦保险资管获批开业
近日，友邦人寿保险有限公司宣布，友邦保险资产管理有限公司已获得国家金

融监督管理总局上海监管局出具的开业批复，成为上海首批获批开业的外资独资保

险资产管理公司。据悉，友邦保险资管将实施多元化、细分型、专业化的发展战略，

夯实长期投资能力，更好匹配长期负债责任，满足不断增长的保险资金的投资需求，

充分发挥保险机构服务“五篇大文章”的职能优势，助力中国实体经济的发展，并培

养更多具备国际视野的本土资管人才。友邦人寿董事长及友邦保险资管董事长张

晓宇表示：“设立友邦保险资管，是友邦人寿实现专业化运营、强化资产负债管理、提

升核心竞争力的关键举措，充分彰显了我们对中国经济长期向好的坚定信心，以及

持续投资中国、深耕中国的战略决心。”郑讯

中国平安
2025年开展超2769次应急救援

2025年12月以来，我国多地遭遇今年入冬以来最大规模的强雨雪寒潮天气，多个

省市先后出现强降雪，局部地区达到暴雪量级，多地气温创下新低，对道路交通、民生

保障及企业生产带来严峻挑战。中国平安迅速响应，立即启动重大灾害应急预案，推

出一系列应急服务举措，彰显保险业在灾害应对中的社会责任与担当。截至2025年

12月31日，平安累计调派理赔人员超2580人，投入救援车辆超2108辆，开展超2769次

应急救援，处理雨雪相关报案3.1万笔，累计赔付金额超1.77亿元，最快一笔赔付10分

钟内完成。中国平安表示将持续优化灾害应对体系，强化科技赋能，不断提升服务效

率和客户体验，为经济社会平稳运行贡献更多金融力量。郑讯

泰康人寿
2025年累计赔付96亿元

泰康人寿近日发布2025年度理赔年报。数据显示，全年累计赔付金额达96亿元，

理赔服务客户61万人、处理案件129万件，其中健康险在全年赔付金额中占比达80%、

赔付件数占比为98%。这份答卷不仅是泰康人寿践行金融为民的具体呈现，也是其以

“支付+服务+投资”新寿险模式为引擎，构建“健康保险+健康管理+健康服务”健康闭

环，持续以产品创新、服务升级与科技赋能直击当代客户需求痛点，织就全生命周期健

康守护网的生动实践，为迎接长寿人生提供了创新范式。理赔数据背后是超越数字的

信任与托付，据悉，泰康人寿30年来累计处理1120万件赔付、支付757亿元保险金，不

仅是一串闪光的数字，更是泰康人寿与泰康客户共同书写的责任契约。赵亚玲

随着年终奖陆续到账，银

行理财市场迎来年度“争夺战”

高峰。

近日，各大银行瞄准市民

年终奖投资需求，纷纷推出以

“年终奖专属”“新年焕新”等主

题的理财产品及营销活动，积

极布局年终奖理财市场。尽管

市场上产品众多、宣传火热，但

“稳健”依然是职场绝大多数人

打理年终奖时的首要考虑。

一边是银行密集推出各式理财产

品和营销活动，一边是投资者面对选

择时的审慎与权衡。那么，市民该如

何作出明智选择，让年终奖真正实现

保值增值？

“岁末年初，市民有一定闲置资金

与短期理财投资需求，但春节期间花

销多，投资者更期待灵活的投资理财

方式。”对此，某银行理财经理建议，大

家在投资过程中，可以灵活配置，比如

可以将其中一部分购买活期理财产

品，剩下的尝试买一些长期的理财产

品。不过，在选择中长期投资产品时，

要注意产品的封闭期，避免出现需要

用钱时产品无法赎回的情况。

与此同时，相关行业人员建议，市

民应提升金融素养，秉持理性投资理

念，做到精准筛选与科学规划。首

先，明确资金用途划分，厘清短期备

用资金与长期闲置资金比例。对于

短期内有明确用途的资金，可以优先

选择货币基金、短期存款或开放式现

金管理类理财；对于中长期闲置资

金，则可以在评估自身风险承受能力

的基础上，考虑配置部分稳健型理财

或采用定投方式进行投资。其次，无

论选择何种理财产品，均需仔细研读

产品说明，避免被高收益宣传误导；

还应该避免资金过度集中于单一产

品或机构，合理规划投资期限，保障

资金流动性与使用需求相匹配。此

外，需要提醒的是，打理年终奖需坚

守“理性优先、适配为王”的原则，在

综合考虑自身资金需求与风险承受能

力后进行投资。

本报记者 宋聪颖

银行密集布局，多元产品满足差异化需求

精准筛选理性配置，实现年终奖稳健增值


